Sistema publicitario de Google:

¢ ADWORDS -«

;QUE ES?

Goodgle
Es un sistema basado en el buscador de

Mexi
google, que te muestra resultados de e
paginas web existentes segun la .
busqueda que realizes.

Buscar con Google Me siento con suerte

café recién hecho cerca del Z6calo “

Las palabras o frases que usas para buscar son

Café Recién Hecho llamadas palabras clave y son las que hacen
LGRS www.cafezocalo.com.mx que todo el sistema de publicidad funcione.

El mejor café de la ciudad.
La forma perfecta de empezar el dia.

Las empresas anunciantes deciden que palabras
clave definen sus productos o servicios.

De tal manera cuando un posible cliente busque
esas palabras, le apareceran anuncios
relacionados con esas empresas.

Por lo tanto Google Adwords conecta a clientes que buscan, con empresas o profesionales que
ofrecen sus productos o servicios.
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Sistema Publicitario de Google Adwords

¢COMO FUNCIONA?

Cuando alguien realiza una busqueda, google
clasifica a los anunciantes y muestra sus
anuncios.

Cuando alguien da click en uno de esos
anuncios e ingresa a una pagina, se descuenta

9 una cantidad a la empresa anunciante, lo que
se conoce como costo por click.
Esto quiere decir que se paga sélo por obtener

resultados, ya que se paga sélo cuando un
posible cliente interactua.

Los costos por click varian dependiendo de algunos factores como:

* El Presupuesto Invertido.
o * La Competencia.
* La Calidad de tu Pagina Web.
* Entre Otros.

Por lo general los clics tienen costos de centavos o de algunos
pesos, lo que permite un mayor rendimiento del dinero invertido.

A
El presupuesto invertido es dirigido a personas N 4
o interesadas Gnicamente y que ya estdn

“
o . P ey
buscando un producto o servicio en particular. a

Una vez que los interesados ingresan a tu sitio web, y si este
o logra convencerlos, se pondrdan en contacto.

Inluso si no hay contacto, las empresas obtienen visibilidad.
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Beneficios de Google Adwords

ALGUNOS DE LOS PRINCIPALES BENEFICIOS DE ADWORDS

€ Control de la camparia publicitaria.

Las empresas deciden cudnto invertir, cuando,
durante cudnto tiempo, en que regidn del pais se
muestran sus anuncios, en qué horarios, e incluso
obtienen los resultados estadisticos de cédmo
funciond la campania, entre otros factores.

€ Estadisticas, datos e Informes del

funcionamiento de la campaiia.

Toda la informacién del rendimiento de sus
campafias de manera clara y precisa. Datos muy
atiles cdmo: cudnta gente estuvo dié click en un
anuncio, cudnta gente vié el sitio web, toda la
informacidn de los costos, entre otros.

€©) Sistema actualizado a cémo consu-
men hoy los usuarios.

Hoy en dia la gran mayoria de personas usan
teléfonos inteligentes, tablets o computadoras
con conexién a internet y estdn buscando
constantemente en google productos y servicios
de todo tipo.

o Mayores ventajas en relacidén a
medios tradicionales.

Los medios tradicionales (periddicos, volantes,
anuncios en revistas, etc) dificilmente van a poder
ofrecerte todos los beneficios que la publicidad en
adwords te ofrece.

€ Atraer mayor cantidad de clientes.

Hay tantos usuarios buscando en google, que
en realidad la cuestidn es cudnta gente quieres
atraer a tu sitio web y cudntos puedes atender
en realidad. Ademas, se puede atraer clientes
de otfras regiones geogrdficas o que por otros
medios no llegarian.

© Llegas al publico exacto que te estd
buscando.

Tus anuncios sélo se muestran a personas que
ya estdn interesadas en tus productos o
servicios, lo cual te da mas probabilidades de
cerrar una venta o de que te contacten, ademads
de que hacer que tu inversidn rinda de mejor
manera.

€ Previsiones de trafico y de usuarios
buscando algtin término en especifico.

Para los que les preocupa saber qué tanta gente
estd buscando sus productos o servicios,
adwords te permite conocer un promedio de
busquedas mensuales en relacion a la palabra
clave que sea de tu interés y asi tener una idea
previa.
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Costos Google Adwords

¢QUE COSTO TIENE UNA CAMPANA EN ADWORDS?

No existe un importe minimo para invertir. En cambio, usted
establece un presupuesto diario promedio y elige de qué
manera invertird el dinero.

Las campafas se dividen por periodos mensuales.

O

o Se debe considerar el 16% de IVA que maneja google.

Ademds de la comisidn de agencias y profesionales
que son quienes crean, desarrollan y optimizan las
campanas.

Por medio de las estadisticas de rendimiento de la campafia, en
algunas ocasiones es posible demostrar el retorno de la
inversién, es decir, si econédmicamente fue benéfica o no la
campafia.

PV
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Requisitos Google Adwords

¢QUE SE NECESITA?

Un sitio web. El lugar donde llegaran aquellas personas que buscan algo en
intfernet.

Saber qué promocionar. Puede ser cualquier producto o servicio, o quizd
alguna promocién en particular.

Definir el presupuesto ;Cudnto se desea invertir? Segun los resultados y el
retorno de la inversidn, se puede comenzar con una cantidad y después ir
modificando.

Una lista de palabras clave relacionada con tus productos o servicios.

Capacidad de atencién a clientes. En muchas ocasiones, la cantidad de
gente buscando servicios y productos en internet es tal, que la duda no es si
se obtendrdn clientes, sino cudntos se desean obtener y cudntos se pueden
atender.

Esto depende sobretodo del tipo de empresa, productos o servicios y el
presupuesto a invertir.

ALAN CABELLO

Disediador Grafico Marcao



Orden en las camparias de Google Adwords

CAMPANAS EN ADWORDS

Las campafas se dividen en grupos de anuncios, y
cada grupo se puede conformar de muchos anuncios.

Esto es para ordenar mejor los productos o servicios
que puede tener una empresa, controlar mejor las
estadisticas de la campafia y para facilitar las cosas
a la gente que estd buscando algo en especial.

Por ejemplo, si alguien busca la palabra clave:
zapatos para mujer, deben aparecer anuncios de
paginas que sélo tengan zapatos para mujeres.

Por lo que si la empresa se dedica a la venta de
zapatos de todo tipo, debe tener grupos de anuncios
para cada tipo de zapatos, uno especifico para los
zapatos para mujer en este caso.

Incluso, se debe realizar una pagina independiente
por cada grupo de anuncios.

Hacerlo de esta manera ayuda a tener mads

posibilidades de que los clientes hagan contacto, los
. S w costos se reducen, mejora el rendimiento del
- presupuesto y por lo tanto mejora el retorno de lo

invertido. Entre otras cosas.
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